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Pilotage de la performance achats
(durée = 1 jour)

Public ciblé :Public ciblé :

Objectifs :Objectifs :

Contenu : Contenu : 

Différenciation :Différenciation :

• Fort background industriel
• Diversité des problématiques et des commodités
• Les best practices de consultants spécialisés 

• Fort background industriel
• Diversité des problématiques et des commodités
• Les best practices de consultants spécialisés 

• Acheteur junior, responsable qualité fournisseur, 
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• La position et le rôle des achats dans l’entreprise
• Stratégique (innovation, service, etc.)
• Opérationnel (coûts, logistique, etc.)
• Organisation achats

• L’efficacité du processus achats
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• Rédaction du cahier des charges
• Sourcing
• Gestion de l’appel d’offre
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• Les leviers d’efficacité achats
• Action sur le produit (CCO, co-conception 
avec le fournisseur sur la base d’un CdCF, 
etc.)
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des pays à bas coûts, négociation, 

• Action chez le fournisseur (niveau qualité, 
productivité, assistance technique
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